KARTY PRACY

%
-SPARK™

SIX-STEP METHOD

6 KROKOW
DO SKUTECZNE])
AUTOPREZENTAC)I ONLINE



METODA I-SPARK

TYDZIEN 2 | S-STRUKTURA TWOJE) AUTOPREZENTAC]I

1. Stwdrz jasny zarys swojego autoprezentacji.
Poczatek, srodek i koniec. 1 produkt to 1 autoprezentacja.
Na czym sie skupisz tym razem?

2. Utworz profil mapy mysli swojego produktu.
Pamietaj, aby zwrdéci¢ uwage na otoczenie biznesowe i potrzeby
swojego klienta.

Dlaczego kto$ ma nawigzac z Tobg wspotprace?

Napisz powody przy strzatkach




METODA I-SPARK

TYDZIEN 2 | S-STRUKTURA TWOJE) AUTOPREZENTAC]I

Jakie 3 problemy swojego klienta rozwigzesz podczas rozmowy? Jak
to zakomunikujesz?

Wybierz tylko 1 z 3 i zapisz - w 1 rozmowie mozesz zaproponowac
za pierwszym razem 1 rozwigzanie. Jaki masz pomyst?

Zapisz caty tekst swojej autoprezentacji zgodnie ze schematem

Pod koniec sesji: Zapisz trzy obszary, ktore Twoi koledzy powinni
poprawi¢ w kontekscie Twojej autoprezentacji (praca domowa
tydzien 2 - ¢wiczysz autoprezentacje 1 produktu na grupie)



PRACA DOMOWA METODA I-SPARK

TYDZIEN 2 | S-STRUKTURA TWOJEJ AUTOPREZENTAC]I

1. Napisz obszary, na ktorych nalezy sie skupi¢, jesli chodzi o
mowe ciata podczas autoprezentacji. Zwro¢ uwage na wszelkie
réznice miedzy online i osobiscie.

2. Nagraj siebie podczas autoprezentacji. Cwicz gestykulacje,
postawe i mimike twarzy.

Pordwnaj z nagraniami z tygodnia 1. Jakie sg Twoje przemyslenia?




